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Mediatechnik Baum und

SAP Business ByDesign
machen den Grof3handel
zukunftssicher

Wird es den heutigen GroBhandel in der jetzigen Form kunftig noch geben? Auch wenn die Frage erst
einmal erstaunen mag, ist sie doch berechtigt. Die Zukunft des Handelsgeschafts, so wie es seit Jahrzehnten
erfolgreich betrieben wurde, scheint ungewiss. Zu sehr verandern sich die Rahmenbedingungen und das
Einkaufsverhalten der Kunden.

e Zusatzliche Mitbewerber ¢ Neue Markte

® Internationale Online-Marktplatze ® Verandertes Einkaufsverhalten

Gunstig einkaufen kann man heute schlieB3lich Uberall und
jederzeit. Zudem kommen neue Wettbewerber und
Einkaufsplattformen ins Spiel sowie viele Hersteller, die Jetzt ansehen.
selbst in den Direktvertrieb einsteigen. Sogar Gro3handler, ‘ D >

die sich jahrzehntelang auf die Treue ihrer Kunden

verlassen konnten, sind gefahrdet. Dank Google, Amazon
und Co. lassen sich weltweit Preise und Konditionen mit
wenigen Klicks blitzschnell vergleichen. Nach einer Umfrage der IHK Koln vermuteten bereits 2019

nahezu 60 Prozent der befragten Unternehmen, dass digitale Einkaufsplattformen in Zukunft den
klassischen GroBhandler ersetzen kénnten.

Unser Film zu den Chancen
des Grof3handels

Der Schlissel zum unternehmerischen Erfolg:
Mehr Service bieten

Je besser Sie |lhre Kunden kennen, desto persoénlicher kdnnen Sie sie bedienen. Mit zusatzlichen
Dienstleistungen kdnnen Sie das anstrengende Leben |lhrer Kunden leichter machen:


https://www.youtube.com/watch?v=SIHHFcrsx1U

® Indem Sie beispielsweise ® Verbrauchsmaterialien ©® GrolBere Gerate oder
Warensortimente individuell bereits auf Vorrat liefern und Maschinen zur Miete und nicht
zusammenstellen oder nach Verbrauch abrechnen nur zum Kauf bereitstellen
konfigurieren

Mit solchen neuen Angeboten festigen Sie die Kundenbindung, erschlieBen sich neue Abnehmer und
machen einen Unterschied zu anonymen Massenlieferanten. Voraussetzung daflr sind prazise
Kenntnisse der Kundenwunsche und -bedurfnisse der Kunden und der enge Kontakt.

Wann aber sollen sich Ihre Mitarbeiter noch um zusatzliche Aufgaben kimmern? Personal aufzubauen
ist teuer. Besser ist es, lhren Mitarbeiterstamm von Routineaufgaben zu befreien und effektiver
einzusetzen. Das heif3t, Sie mUlssen automatisieren und digitale Prozesse einsetzen, um fur die Zukunft
gerustet zu sein.

Eine Plattform fir alle Aufgaben

Mit Mediatechnik Baum und SAP Business ByDesign werden alle Geschaftsprozesse vom
Bestelleingang Uber die Lagerlogistik bis hin zum Versand optimiert. Unsere Losung liefert Ihnen die
Kennzahlen aus samtlichen Abteilungen des Unternehmens und bietet damit die Grundlage flur eine
effiziente Lagerhaltung. Es ist die schnelle Komplettléosung, die ganz auf die Bedurfnisse des
GroBBhandels zugeschnitten ist.

Ihre Vorteile:

©® Verbesserte Reaktionsfahigkeit fur kurze ® Physische Abbildung des Lagerlayouts
Lieferzeiten ® Rahmenvertrage fur den Einkauf
® Komplette Kundenverwaltung ® Vollumfangliche Retouren-Abwicklung

® Schneller Uberblick, welche Produkte
haufig/ nicht nachgefragt werden

Damit haben Sie Ihr gesamtes Unternehmen unter Kontrolle und sehen auf einen Blick, was gut
lauft bzw. wo Potentiale brach liegen.

Das SAP Cloudsystem macht den digitalen Ein- oder Umstieg auch finanziell leicht:
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Keine hohen Monatlich fest kalkulierbare ~ Automatische Service- und Einstiegspreise ab Skalierbar, international und
Anfangsinvestitionen Mietzahlungen Sicherheitsupdates 1.500 Euro pro Monat schnell implementierbar
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